Formation des equipes

ARECCOP

commerciales des Coop'HIm

Animation

Jean-Emile BARRA

Dir. du Développement et
des Relations Institutionnelles

Durée
14 h sur 2 journées

Tarif

» Coop : Prise en charge

Sous conditions. Facturation en
cas d’annulation < 30 .

* Hors Coop : 1.000,00 € TTC

Prix /pers. Stagiaires issus d'OLS
ou fravaillant pour des Coop’HIm

Session 2024

5 & 6 décembre * 9h-17h30
Paris

Contact
07 63 47 37 68

formations@arecoop.fr

Présentation

Chaque année, les journées de formation du personnel commercial des
Coop'HIm constituent un temps fort dans la vie des coop. Actualités, focus sur
les problématiques du moment, échanges entre pairs, ateliers pratiques et
invités vedettes sur des sujets phares alternent tout au long des deux journées
pour permettre d chacun.e d'évoluer au coeur de sa pratigue commerciale.
Ces journées sont aussi I'occasion attendue de temps conviviaux et d'échanges
autour de moments plus informels avec d'autres équipes commerciales venues
de toute la France.

Objectifs pédagogiques

Co-construction d'une culture métier et d'un référentiel de bonnes pratiques
dans une optique de réactivité par rapport & I'actualité et d'anticipation des
enjeux A venir.

Public

Dirigeant.e * Responsable commercialee ¢ Responsable des ventes ¢ Conseiller
ventes « Commercial.e de Coop'HIm.

Prérequis
Aucun pré-requis pour cette formation.

Méthodologie et évaluation

» Cas pratiques

Exposé didactique

Echanges entre apprenants

Evaluation du positionnement, des acquis et du niveau de satisfaction des
apprenants par le biais de quatre questionnaires en ligne

Programme
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En lien étroit avec I'actualité et les remontées du terrain, le programme est |
notamment co-élaboré avec le Réseau des fonctions commerciales des |
Coop'HIm. Il sera diffusé dans les semaines précédant la formation. !
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